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De dentiste
a dentiste...

Le Dr Dan Fischer, fondateur d'Ultradent,
donne une conférence a Montpellier le 9 janvier

Or Dan Fischer au cote
de Dirk Jeffs, présidant

d'Ultrade
& Arch Cover (Utah)

(# gauche),
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prochain a l'invitation de |a faculté d'odontologie.

Le Dr Dan Fischer est I'invité de marque de la faculté odontolo-
gigue de Montpellier pour une conférence sur le theme de la chirur-
gie dentaire moderne, lundi 9 janvier prochain, Un événement
en Europe, lorsque I'on sait les rares apparitions octroyées par le
fondateur et CEO d'Ultradent. L'université montpelliéraine sou-
haite le « remercier pour ses apports d la dentisterie moderne et aussi
pour le partenariat fort qui existe entre la faculté et Ultradent »,

Dan Fischer présentera une maniére ludique d'aider les profession-
nels de la dentisterie a maitriser le monde complexe et en évalution
constante de leur pratique, en comparant la création d'une dentiste-
rie durable et de qualité & un mariage durable et de qualité. Le praticien
abordera différents sujets de la pratique odontologique en mettant 1'ac-
cent sur une dentisterie qui reste abordable pour le patient, tout en gé-
nérant un revenu de qualité pour le praticien.

RECONSTRUCTION ET ESTHETIQUE

Dan Fischer exposera comment maximaliser des adhésifs non génants
pour préserver la structure dentaire et la création de la dentisterie mo-
demne et durable qu'il défend. 11 expliquera également comment créer
des facettes esthétiques & mettre en place directement.

Il présentera aussi les meilleures techniques pour la reconstruction im-
médiate de dents postérieures fragilisées et détaillera ce qui est vital
et important pour assurer une polymeérisation compléte des restaura-
tions en résine. Comment garantir une réelle hémostase et conserver
le contrale durant la procédure, en particulier lorsqu'une digue den-
taire n'est pas appropriée, sera aussi une question abordée. Enfin, Dan
Fischer exposera les derniéres techniques de blanchiment dentaire
simples & la fois pour le patient et pour le dentiste.



DAN FISCHER, DEFENSEUR «DES TISSUS NATURELS »

Fervent partisan d'une dentisterie peu invasive, le fandateur d'Ultradent
nourrit I'espair d'un nombre teujours plus grand de praticiens
« formés sur la valeur du respect des tissus naturels de leurs patients »

PAULAZOULAY : COMMENT EST NEE
VOTRE ENTREPRISE ULTRADENT ?
Dan Fischer: [l y a prés de 40 ans, notre
premier produit, Astringedent, a été
fabriqué sur la table de notre cuisine.
Aussitot aprés, nous avons transformé
une grange i foin en métal en une pe-
tite usine de production qui a subi une
inspection de la FDA (Food and Drug
Administration) & plusieurs reprises.
Nous avons travaillé ainsi en famille
jusqu'en 1983,

autres domaines depuis lors.
Nous avons créé le plus puissant agent
de liaison & la dentine (adhésif) du monde
et c'est ce qui est devenu lanorme mon-
diale 1SO pour les tests grice aux essals
avecnotre laboratoire maison Ultradent,
Actuellement, nous avons nos propres
bureaux dans 12 pays a travers le monde
et nous vendons dans environ 120 pays,
Nous employons prés de 1 700 personnes
dans le monde. 96 % de ce que nous ven-
dons, nous le fabriquons.

C'est & ce mo- Et nous fabriquons 70 %
ment-la que nous de ce qui se vend en de-
avons créé les aprés hors des USA.
produits Ultra- ans, notre

Etch, Metal gremrprodmb, LA FACULTE
Denta-Infusor str nt., aéte DENTAIRE DE
Tip et le corden MONTPELLIER
Ultrapak. la I‘-a le de VOUS RECOMPEN-
Puis bien nom cuisine. SERA POUR TOUTES
d'autres produits VOS CONTRIBU-
ont été dévelop- TIONS A LADENTISTE-
pés, mais un pro- RIE RESTAURATRICE,

duit déterminant, Opalesence, a été
introduit sur le marché en 1990. 11 est
vite devenu I'étalon-or pour ce que l'on
a appelé le blanchiment, et aussi bien
siir I'éclaircissement des dents par des
professionnels. Nous sommes actuel-
lement le leader mondial dans ce do-
maine - particuliérement avec le der-
nier-né qui est un produit unigue sur
le marché: Opalescence Go. Ultradent
a étendu sa gamme dans de nombreux

QUELEST VOTRESENTIMENT A PRO-
POS DECETTE RECONNAISSANCE ?
Je me sens vraiment honoré de recevoir
cette reconnaissance et je trouve ma-
gnifique que ce soit a Montpellier.
C'est avec modestie que je recevrai ce
prix prestigieux.

Mais bien entendu, je n'ai pas tout ac-
compli par moi-méme. |'ai été tellement
chanceux d'avoir des gens formidables
autour de moi au cours des années, y
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compris ma famille bien sir, et mainte-
nant des centaines d’autres qui contri-
buent de maniére importante aux pro-
grés des procédures et des matériaux de
restauration dentaire.

VOUS PENSEZ SINCEREMENT
QU'UNE ENTREPRISE EST UNE
GRANDE ENTREPRISE 5! ELLE EST
COMPOSEE DE GENS FORMIDABLES.
FAITES-VOUS TOUJOURS LA PRO-
MOTION DE CETTE PHILOSOPHIE ?

QOui, je suis tout a fait convaincu de
cela. |e dis souvent qu'une entre-
prise ne repose pas sur du béton, du
verre et de I'acier, mais plutét sur les
gens qui la compose. Et ce sont les
gens qui en servent d'autres qui sont
la forme la plus positive de I'entre-
prise. Tout le monde a des clients na-
tionaux ou a |"étranger, mais notre
but final est surtout de bien servir.
|'ai personnellement ce devoir de les
servir tous, et aussi de tout faire pour
faciliter la capacité de nos employés
a « accomplir leurs taches » avec
aussi peu d'obstacles que possible,

QUELLE EST VOTRE VISION DE
L'AVENIR EN DENTISTERIE ET
VOTRE ANALYSE CONCERNANT
LE DEVELOPPEMENT NUMERIQUE
DE NOTRE PROFESSION ?

J'ai une « vision d'espoir » et une « vi-
sion probable ». La « vision probable »
est que le numérique va continuer de
maniére significative dans 'avenir. A
ce jour, cependant, a I'exception des
domaines tels que la radiographie nu-
mérique, je ne le vois pas encore as-
sez idéal pour respecter et préserver
la structure de la dent, Cela justement
devrait étre amélioré a 'avenir.

La « vision d'espoir », c’est que nous
éduguions un plus grand nombre de
dentistes formés sur la valeur du res-
pect des tissus naturels de leurs pa-
tients. Qu'ils découvrent la valeur
ajoutée et plus économique pour les
patients des restaurations directes,
Cela peut étre plus abordable pour le
patient, et peut permettre au dentiste
de faire un excellent travail et de res-
pecter les buts qu'il s"était fixé. On
peut admettre, en outre, que ce type

de meédecine dentaire peut étre trés
durable et qu'elle continue méme a
réduire la destruction inutile des tis-
sus naturels dans le temps.

VOUS ETES TRES FIER D'ETRE UN
FABRICANT « MADE IN THE USA»,
EST-CEDIFFICILE DE LE RESTER EN
20167

11 est en effet difficile de le rester et,
en fait, nous faisons quelques fabrica-
tions au Brésil pour les besoins unique-
ment de ce marché.

VOUS AVEZ MIS EN PLACE UN PRO-
GRAMME « ULTRADENT ELITE» AUX
ETATS-UNIS. PENSEZ-VOUS QUE CELA
PUISSE ETRE ETENDU EN EUROPE ET
NOTAMMENT EN FRANCE?

|'aimerais beaucoup qu'il en soit ainsi.
Cela apporterait beaucoup de valeur.
Cela étant dit, nous vendons en direct
aux dentistes aux Etats-Unis, donc pas
par le biais de distributeurs, Par consé-
quent, il est plus facile de savoir qui sont
nos clients et ce qu'ils désirent vraiment.

VOUS AVEZ TOUJOURS ETE UN FER-
VENT DES PROGRAMMES HUMANI-
TAIRES. ESTIMEZ-VOUS QUE POUR
UNEENTREPRISE COMME ULTRADENT
CESOIT UNE OBLIGATION DE REDON-
NER A LA COMMUNAUTE?

Nous ne nous sentons pas dans |'obli-
gation de redonner a ceux qui en ont
besoin, on le voit plutét comme une
« opportunité », Nous essayons de
mettre |'accent sur des groupes par-
ticuliers dans le besoin car nous
sommes hélas convaincus que nous
ne pouvons pas faire tout pour tout le
monde, méme si nous aimerions pou-
voir le faire. ©




